BIT Scannen

«Es hat sich im
Laufe der Jahre
herausgestelft,
dass die Poten-
ziale in Forschung,
Entwicklung, Mar-
keting und Ver-
trieb effektiver
genutzt werden
kdnnen, wenn die
Produkte unter
einem Dach zu-
sammengefihrt
sind.”

Der Buch-Scan-
ner-Markt wird in
den kommenden
Jahren durch ein
starkes Wachstum,
aber auch durch
harten Wettbe-
werb gekenn-
zeichnet sein.”
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Image Access libernimmt den Vertrieb der Bookeye-Scanner von Imageware

Geblindelte Kompetenz

Image Access, Spezialist fir GroBformat-Scanner aus Wupper-
tal, hat zu Jahresbeginn die Vertriebsrechte fir die Bookeye-
Aufsicht-Scanner von Imageware erworben und etabliert sich
damit als weltweit einziger Anbieter in den drei Scanner-Seg-
menten im GroBformat: Aufsicht-Scanner, Einzug-Scanner
und Flachbett-Scanner. BIT sprach mit den beiden Geschafts-
fuhrern Thomas Ingendoh und Rudiger Klepsch iiber die Neu-

ausrichtung des Unternehmens.

Herr Ingendoh, vor zehn
, Jahren kannten nur we-
pm  nige denScanner-Her
steller Image Access. In
den letzten Jahren hat
sich das Unternehmen
mit einer Reihe an inno-
vativen Produkten einen
Namen gemacht. Wel-
che Entwicklungen
haben dazu gefihrt?
Thomas Ingendoh: mage Access
gibt es bereits seit 16 Jahren. Ange-
fangen haben wir mit hoch auflisen-
den Grafikkarten. So konnten wir
bereits im Jahr 1995 Grafikkarten
mit 1600 » 1200 Bildpunkten in
Fatbe prisentieren und vertreiben.
Machdem am Ende der 90erJahre
das Ende der dedizierten Scanner-In-
terface-Karten abzisehen war, haben
wir die ersten Scanner mit integrier
tem Linux-Rechner entwickelt. Dies
war die Geburisstunde der Scan2-
Met-Technologie, Basis aller unserer
heutigen Produkte.

Was versteht man unter
der Scan2Net-Techno-

Ingendoh; Kern eines jeden Scan2-
Net-Scanners ist ein Linue-PC mit

ordentlicher Ausstattung. Damit er
reichen wit, dass der Scanner voll
stindig autark - einschlieBlich aller
Bildverarbeitungsschritte wie Farb-
korrektur, Kompression efc. — arbei-
ten kann. Die Kommunikation ge-
schieht ilber Standardschnittstellen
wie Netzwerk, TCP/IP, daher kann
ein Scan?Met-Scanner mit jedem
Browser bedient werden.

Ein weiterer Vorteil unserer Ar-
chiteletur liegt darin, dass wir unab-
héngig von der Leistungsfahigkeit
des angeschlossenen Rechners in
Geschwindigkeitshereiche vordrin-
gen, von denen unsere Mithewerber
aufgrund deren Abhingigkeit von
der Performance von Micresoft und
Co. nur triumen kénnen.

Wie ist eigentlich die
l, idee entstanden, Auf-
pn  sichi-Scanner zu entwi-
dkeln? Und wann kam
der erste Bookeye-Scan-
ner auf den Markt?
Ingendoh: Die Idee dazu ist auf der
CeBIT 1997 entstanden. Damals gab
es keine praktikable Lisung, um Bi-
cher schonend zu kopieren. Schon
die erste Generation der Aufsicht-
Scanner - der 1998 eingefiihrte
Bookeye 1 — eignete sich aufgrund

ihres Aufsichtprinzips zum vorlagen-
schonenden Digjtalisieren von ge-
bundenen Dokumenten, insheson-
dere von wertvollen historischen
Biichern.

Damals wurde der Ver-
trieb der Bookeye Scan-
g  neranimageware aus-

gegliedert. Was waren

die Griinde dafiir?
Ingendoh: Unser Partner Image-
ware hatte bereits damals exzellente
Kontakte zur Bibliothekshranche
und das niitige Vertriebs-Know-how.
Wihrend Imageware spezielle Bi-
bliotheks-Software ausgebaut hat,
haben wir uns auf die Entwicklung
und Produktion der Scanner konzen-
triert.

Welche Synergieeffekte
erwarten Sie von der Zu-
ammenlegung der Pro-
duktgruppen WideTek
und Bookeye?
Ingendoh: E hat sich im Laufe der
Jahre herausgestellt, dass die Poten-
ziale in Forschung, Entwicklung,
Marketing und Vertrieb effektiver
genutzt werden kiinnen, wenn die
Produkte unter einem Dach zusam-
mengefiihrt sind. Der Wegfall einer
Vertriebsebene stirkt auch die Posi-
tion unserer Vertriebspartner erheb-
lich. Wir haben ja nicht nur die Ver
triebsrechte, sondern das Vertriebs-
Know-how auch in Form der Mit-

arbeiter von Imageware.
Herr Klepsch, Sie sind

, Anfang Januar von

g  Imageware zu Image
Access gewechselt. Wel-
che Ziele haben Sie sich
in Inrer neuen Position
gesetzt?



Riidiger Klepsch: Als ich Anfang
2002 als geschiftsfilhrender Gesell
schafter zur Imageware GmbH ge-
kommen bin, waren die beiden Fir
men Image Access und Imageware
schon seit langem enge Partner bei
der Entwicklung und Vermarktung
von Buch-Scannern. Wihrend mef
rer achtjihrigen Thtigkeit hat Image-
ware die Marke Bookeye etabliert
und ist mit {iber 2000 Systemen des
Bookeye 2 die Nummer 2 im inter-
nationalen Buch-Scanner-Markt.
Eine Leistung, auf die ich sehr stolz
bin. Mein Wechsel mit der komplet-
ten Vertriebsmannschaft von Image-
ware zu Image Access ist die konse-
quente Fortfilhrung und Sicherung
dieses Erfolgskurses.

\Wie sehen Sie die Ge-
l, schiftsentwicklung im
m  lahr2010?

Klepsch: Der Buch-Scanner-Markt
wird in den kommenden Jahren
durch ein starkes Wachstum, aber
auch durch harten Wetthewerb ge-
kennzeichnet sein. Goagle und Co.
haben schon seit langen den Wert
von Biichern erkannt, gerne auch
Content genannt. Die Bookeye-Gera-
tefamilie hilft, analogen Content di-
gital zur Verfiigung zu stellen. Hier
bei wird der Hersteller die Nase
vorn haben, der das Geschéft kennt,
d. h. die Anforderungen und die Ge-
schiftsginge der Kunden schnell
und optimal abbilden kann.

Sie investieren seit Jah-
, ren viel in Forschung
@ undEntwicklung. Wel-

che neuen Produkte er-

warten die Besucher auf

dem Image-Access-Stand

auf der CeBIT?
Ingendoh: Neben dem im Herbst
2009 entwickelten GroBformat-Du-
plex-Scanner werden wir unseren
Besuichern die neue Generation der
Bookeye-Scanner-vorstellen — den
Bookeye 4.

\Wie unterscheidet sich
dieses neue Modell von
gm  seinen Vorgangern?

Klepsch: Image Access wird mit
dem Bookeye 4 neue MaBstibe set-
zen. Einfach, robust und mit Green
IT wird der Bookeye 4 daherkom-
men. Ein groBes Farb-Touchdisplay
und ein Vorschaumonitor werden
den Benutzer schnell und intuitiv
leiten.

Ein Beispiel: Uni-Bibliotheken
werden in Zukunft ihre Lesesile
nicht wie bisher nur mit Kopierern,
sondern auch mit unseren Scannern
ausstatten. Auf einem herkmmli-
chen Kopierer wird ein Buch oftmals
beschidigt. Mit dem neuen Bookeye
4 muss das Buch lediglich um 120
Grad aufgeklappt werden, die Ka-
mera erfasst die Vorlage von oben.
Dieses Verfahren schont die Doku-
mente, somit bleibt das Buch den Bi-
bliotheken linger erhalten.

\Was zeichnet einen
, WideTek- oder einen
@  Bookeye-Scanner aus?

Klepsch: Prizise und robuste Kame-
ratechnologie, die nicht nur hohe
Scan-Geschwindigkeit, sondern auch
ausgezeichnete Scan-Cualitit ge-
wihrleistet — nicht umsonst beliefert
Image Access seit Jahren namhafte
Scanner-Hersteller mit Kameras. Der
Kunde heute braucht unsere Sys-
eme, die bei einer Kosten-Nutzen-
Betrachtung ganz vorne mit dabei
sind. Und nicht zuletzt: Unsere Pro-
diikte werden in Deiitschland entwi-
ckelt und produziert, was nach wie
yor weltweit als Qualititsmerkmal
gilt.

Herr Ingendoh, Herr Klepsch, vielen
Dank fiir dieses Interview.

new idea, a new product, a new market...

Ridiger Klepsch {links) und Thomas
ingendoh, beide Geschéftsfiihrer
der Image Access GmbH, verspre-
chensich von der Zusammenfiih-
rung der WideTek- und Bookeye-
Scanner Synergien in den Bereichen
Logistik, Support und Verwaltung -
und dadurch natiirlich auch Vor-
teile fiir die Kunden.
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